
ビジネス心理学講師

酒井 とし夫

1.22
14:00～16:30

(13:30受付開始）

2024

(月)

第一部

令和６年度税制改正大綱
注目ポイントをわかりやすく徹底解説！

第二部

新春笑売繁盛講演会
2024年の売上と運気がグングン加速する！
商売と経営に役に立つ心理学

会場：プラサヴェルデ
コンベンションホールＢ

セミナー２０２４

一年の計はイワサキからスタート！一年の計はイワサキからスタート！

参加費：弊社顧問先様 無料 一般のお客様 3,000円（税込）

【申込案内】事前申込制 定員150名

※会場でお支払いいただきます。

お申込方法：①右QRコード読み取り ②弊社ホームページ ③ＦＡＸ送信
※FAXは裏面にお申込み用紙がございます。

※ご記入いただいた個人情報は、受講時の連絡やイワサキ経営グループで開催するセミナーのご案内に使用し、第三者への提供は行いません

お申込みはこちら

イワサキ経営グループでは2024年も皆さまに大切な税務情報、ビジネス拡大に役立つ情報をお伝
えしたく新春セミナーを企画いたしました。今回のセミナーは2部構成、第1部は例年12月に発表
される税制改正大綱のポイント解説を弊社代表社員の小関がお伝えします。そして第2部では全国
各地でビジネス心理学の講演で大人気な講師、酒井とし夫氏をお招きし商売繁盛につながる講演
をしていただきます。どなた様にも実りと学びある2時間半のセミナー、皆さまのご参加をお待ち
しております。

税理士法人イワサキ 税理士  代表社員

小関  剛
セミナー詳細は裏面にて！セミナー詳細は裏面にて！



【略歴】
平成18年小関剛税理士事務所を開所、令和３年１月税理士法人
イワサキと経営統合し、現在代表社員を務める。昨年10月のイ
ンボイス制度受付開始前より『制度の理解を深めなければ大変
なことになる』と、社内外で積極的に制度の普及活動を行う。
インボイス関連セミナーは静岡県行政書士会や法人会、商工会
議所等多方面で多くの講習会を行っている。

【略歴】
1962年4月10日生まれ。新潟在住。立教大学社会学部卒業後、
中堅広告代理店勤務。その後、広告制作会社を設立。以降、広
告制作、モデル派遣、撮影ディレクション、アイデア商品販売、
キャラクタ ーグッズ販売、露天商、パソコン家庭教師派遣事
業、パソコン教室、インターネット通販、コンサルティ ング
事業等数々のビジネスを立ち上げる。 現在、北海道から九州
まで日本全国の商工会議所、商工会、行政団体、上場企業、一
般企業から 累計１０００回以上の講演依頼を受ける人気講師
として活躍中。 メルマガ「商売心理学」は読者数２万人を超
え、日本一のメルマガ配信スタンドまぐまぐで殿堂入りメル 
マガとして認定。フェイスブックのファン数は8,400人超え個
人ページとしては日本トップクラス。 ランチェスター経営・
竹田陽一氏認定講師であり、講演活動の師は日本一の人気講師
にも選ばれた 木越和夫氏。最先端心理学の米国 NLP 心理学協
会認定ビジネスマスター資格、コーチ資格も有し、セ ールス、
交渉、コミュニケーションに活かすビジネス心理学をもとにし
た講演・研修が好評。

酒井 とし夫 氏
ビジネス心理学講師

参加者名 会社名

電話番号 メールアドレス

弊社顧問先 ・ 一般参加 ※「弊社顧問先」に〇をつけた方は、担当者名をご記入ください。
一般参加の方は、会場にて受講料3,000円を頂戴します。

担当者名：

本セミナを知ったきっかけ

□弊社担当者経由 □チラシ □メールマガジン □ホームページでの検索 □SNS □弊社の他のセミナーに参加
□その他（ ）

備考  ※複数参加者の場合は、こちらにご記入ください

どちらかに〇をつけてください

お申込み 必要事項を記載してこちらまで＞ FAX：055-923-9240

【お問い合わせ】
静岡県沼津市大岡984-1 株式会社イワサキ経営
TEL：055-922-9870 担当：営業企画課 前原

本セミナーの詳細はこちらからご確認いただけます＞＞

第二部 講師

酒井氏のプロフィールはこちらから！

セミナー詳細

小関 剛

第一部 講師

税理士・行政書士
税理士法人イワサキ代表社員

累計講演回数１０００回超プロ講師 ！

第一部

令和６年度税制改正大綱
注目ポイントをわかりやすく徹底解説！

第二部

新春笑売繁盛講演会
2024年の売上と運気がグングン加速する！
商売と経営に役に立つ心理学

VUCAの時代に適応するため、近年大きい改正が行われている税制
ですが、年末に公表予定の「令和６年度税制改正大綱」について、
自民党税制調査会や各部会での議論などを基に、項目を絞って分
かりやすく解説します。

どんな商品やサービスを扱っていても経営や商売には一つの共通項
があります。それはお客様は「人」であるということ。そして
「人」は“心”で動き、頭で納得します。そのため人間心理を理解し
たうえでセールスや販促活動を行うと効果的です。本講演会では仕
事にスグに役立ち、楽しく、元気の出る、そして２０２４年の運気
もグングン上がる心理テクニックやモチベーションのスキルを紹介
します。
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