
このようなお悩みを抱えていませんか？このようなお悩みを抱えていませんか？

利益は出ているはずなのになぜか資金が回らない
経営改善をしたいが何から手を付けて良いかわからない
新しいことにチャレンジしたいが採算が取れるか
次期経営者として後継者に経営感覚を持たせたい
経営方針を固めて社員に共有、浸透させたい

利益は出ているはずなのになぜか資金が回らない
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VPdayは、講師の進行のもと
弊社専門スタッフが1社に1名同席し、
ご一緒に会社の未来を考える1日です。

VPday の開催日・詳細は裏面をご覧ください ▶

経営理念
経営目標
経営理念
経営目標

自社分析自社分析

数値計画数値計画

目標の決定目標の決定

各種分析を行い、自社の機会や強み・弱みを掴みましょう。
経営課題を明確にし、機会や強みを活かし、
経営戦略を立てていきます。

未来の姿や社長の理想を言語化してみましょう。
考えをまとめて、言葉にすることによって” 共有力” が生まれます。

“予測する” のではなく” 社長の想い” を具体的な数値計画に落とし
込んでみましょう。会計のプロである私たちが徹底サポート致します。

“社長の想い” を実現させる原動力は行動です。
明確な目標を見定めたら、具体的な行動の大方針を決めて、
次のステップを踏み出しましょう！

自分を
正しく
知る

あるべき
姿を描く

前向きな
数値を
持つ

決意を
固める

中期 � カ年計画

立案手順立案手順

VPday -５ヵ年計画立案 --５ヵ年計画立案 -

全 ��ページの
分析結果を
お渡しします！

～ 未来を数値化し目標達成のイメージを高める一日 ～～ 未来を数値化し目標達成のイメージを高める一日 ～

激しく変化する経営環境、厳しさが増す競争の中 ...

明確な未来を描き、経営のプロである私達と一緒に
会社のことを考えてみませんか？

Vision Planning DayVision Planning Day



〒���-���� 静岡県沼津市大岡 ���-�　TEL ���-���-���� / FAX ���-���-����
担当： VIP コンサルティングチーム（富山・尾崎・川下）

　今までは現在の経営状態を細かく把握
できていなかったので、決算書や強み弱
みなどを最初に分析しました。
　自分の想いと現状分析で把握したこと
を踏まえて計画書という形にすることで、
先を見据えて行動計画を立てる重要性が
分かり、「経営」を重要視していなかった
ことに気づきました。

　将来やりたいことがあるものの、今が忙し
く「いつか実現したい」と思いつつ３年が経っ
てしまいました。
　利益が取れる部門を積極的に伸ばす計画や
利益が取れない部門を撤退した場合の計画な
ど、複数のシミュレーションを実施していた
だき、目指すべきビジョンが具体的にイメー
ジでき、行動に移せるようになりました。

つの特徴つの特徴
社長は監督と一流選手を兼務。日常から離れ、経営者（監督）として
自社（チーム）を大局的にみて、構想（作戦）を整理する未来志向の
時間と場所を提供します。11

22
33

日常から離れた場だからこそ
熟考できる！考え方がまとまる！
日常から離れた場だからこそ
熟考できる！考え方がまとまる！

受け身の勉強会ではなく
御自身で自社を考える実践的な内容 !
受け身の勉強会ではなく
御自身で自社を考える実践的な内容 !

専用システムにより、利益だけでなく
投資やキャッシュフローまで見える化！
専用システムにより、利益だけでなく
投資やキャッシュフローまで見える化！

分析・計画は社長ご自身で行って頂きますが、会計のプロである私達が
１社に１人ずつ同席させていただき、徹底サポート致します。
初めての方でも安心してご参加いただけます。

会社の成長・発展・継続には現在の利益確保だけでなく、投資と
キャッシュバランスが鍵となります。
専用システムを活用して、利益⇔投資⇔資金のつながりを確認できます。

参加者の声参加者の声

開催概要開催概要

VPday 開催日（���� 年 ��-�� 月）

【個人情報のお取り扱いについて】
�.　申込用紙に記載されたお客様の情報は、セミナーのご案内といった当社の営業活動やアンケート等に使用することがあります。
�.　セミナーのご案内時に、いただきました会社名・住所・ご氏名・E-mail アドレス・役職を当社が個人情報の管理について事前に調査した上で契約しましたダイレクトメール発送代行会社に発送データと
して預託することがございます。
�.　お客様の個人情報に関する開示・訂正・停止・削除については、( 株 ) イワサキ経営 (���-���-����）までご連絡下さい。　

参加者
ご氏名

TEL

部署・役職

参加希望日

会社名

E-mail

以下内容をFAX もしくはメールでお申し込み下さい FAX ���-���-���� メール
tomiyama@tax-iwasaki.com

料金
（税込）

会場
株式会社イワサキ経営　セミナールーム
・住所：静岡県沼津市大岡 ���-�（無料駐車場有）
・TEL：���-���-����

一般参加費 70,000円 / ご優待料金 50,000円（税抜）
・本料金で � 社 � 名様までご参加いただけます。
・お飲み物・昼食はご用意いたします。参加人数をお知らせください。

9:00-17:00
オープニング、導入講義（経営計画の必要性）

【実習】 自社分析（販売力分析、体力分析、強みと弱み）
----------------- お昼休み -----------------

【実習】 経営理念、中期経営目標、数値シミュレーション、当期経営目標
クロージング

時間

��

　経営についての不安やビジョンを一緒
に言葉と文字と数字で示すことによりよ
り具体的な課題と自社の方向性を次期役
員幹部と共有できたことは大きな収穫で
す。

VPday 

事例１
どんぶり勘定からの脱却！
事例１
どんぶり勘定からの脱却！

事例２
新しいことに取り組む時間を作り
目標達成！

事例２
新しいことに取り組む時間を作り
目標達成！

事例３
次期経営幹部と経営について
共有できた！

事例３
次期経営幹部と経営について
共有できた！

�/�� （金）
�/�� （火）
�/�� （木）

※ご都合が合わない方は、
ご希望候補日時を
�つご記入下さい。

（◯をお付けください。日程が合わない方は候補日を余白にご記入ください。）

�/�� （金）　・　�/�� （火）　・　�/�� （木）


